
Peter van Harten is ere-ambassadeur
van Smart Industry in Duitsland en
heeft voor Isah Business Software al
jaren het DACH-gebied als werkter-
rein. Zo heeft hij er een goed beeld
kunnen opbouwen van de mate van
digitalisering van het industriële
mkb. Daar is het in Duitsland, zo
vertelde hij eind mei op de Hanno-
ver Messe, niet goed mee gesteld.
‘De sense of ugency is alom wel 
aanwezig, maar veel kleinere onder-
nemingen weten niet goed hoe te
beginnen.’ Het is om die reden dat
hij in 2018, tijdens het bezoek van
het Koninklijk paar aan Kaiserslau-
tern, op het idee kwam een boek te
schrijven, juist om die Duitse mkb-
ondernemer te helpen zijn eerste
digitaliseringsschreden te zetten. 
Dit voorjaar kwam dat boek gereed,
met de tot de verbeelding sprekende
titel ‘Dein Unternehmen braucht ein
Datenstecker’. 
In het Holland Paviljoen op de
beurs in Hannover legde hij uit dat
digitalisering nodig is om concurre-

rend te blijven. Immers, het mkb
maakt altijd deel uit van een toele-
verketen en heeft een hoop klanten.
Met al die partijen moet gecommu-
niceerd kunnen worden, om goed 
te kunnen samenwerken. Dat delen
van data in die netwerken wordt
echter bemoeilijkt doordat bedrij-
ven er niet in slagen goede datacon-
necties te maken. Dat vergt organi-
satorische ingrepen, het op orde
brengen van de data-huishouding
en een ‘Datenstecker’ waarmee 
probleemloos digitale verbindingen
gelegd kunnen worden met keten-
partners en klanten. Zo ontstaat een
goed geïntegreerd netwerk van
ondernemingen die veel concurre-
render zijn. ‘Data kunnen dan cor-
rect, automatisch en goed beveiligd
worden uitgewisseld. Dat is veel
meer dan een EDI-verbinding 
tussen twee ondernemingen. Van-
daar de titel’, aldus Van Harten in
het voorwoord van zijn boek dat vol
staat met tips uit de praktijk om te
digitaliseren. 

PETER VAN HARTEN DAAGT MET 
LAAGDREMPELIG BOEK 
DUITSE MKB’ER UIT TE DIGITALISEREN
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itsme | Making You Succeed!  
www.itsmenederland.nl

In 2050 willen we in Europa netto geen broeikasgassen meer 
uitstoten. Om dat te bereiken zijn onder andere de Green deal, 
de Energy E�ciency Directive en de Energy Performance of 
Buildings Directive opgezet. Het overgrote deel van alle groene 
investeringen zal de komende 25 jaar gedaan worden in panden 
die al bestaan. Daarom is de renovatie van gebouwen in de 
Europese Green Deal als belangrijkste initiatief aangemerkt.

Begin met verlichting!  
Natuurlijk bent u ook bezig met duurzame initiatieven. Heeft 
u daarbij al eens aan de verlichting in uw pand gedacht? In de 
wirwar van maatregelen wijst itsme, Dutch Industrial Supplier of 
the Year, u de weg! Onze specialisten van itsme Lighting Technology 
ondersteunen u bij duurzame investeringen conform de laatste 
richtlijnen. Zo creëert u een optimale werkomgeving met een korte 
terugverdientijd en zonder verrassingen!

Praktisch en concreet!
Met de FactoryScan van itsme Lighting Technology maken wij op 
locatie een inventarisatie van uw huidige situatie. Zo krijgt u snel 
en eenvoudig inzicht in duurzame oplossingen en brengen we in 
kaart waar bestaande lichtbronnen vervangen kunnen worden 
door e�ciënte LED-verlichting. Met beperkte voorraden, grote 
behoefte en de huidige marktomstandigheden kunnen lange 
wachttijden ontstaan. Wacht dus niet te lang maak een afspraak 
via www.itsmenederland.nl/duurzaamlicht of scan de QR-code!

Ziet u door de bomen nog het bos van de “klimaatregelen”?

  
    

  
  

  
 
  

   
 

 
 

 
 

      
      

     
     
      

   
     

   
    

       
       

   
       

     
    

     
    

    
      

     
    

    
  

    
    

    

          

Vanaf het podium
ging hij ook in op
de subtitel: ‘Digita-
lisiere dein Business
erfolgreich mit der
12% Challenge’.
‘Kies als onderne-
mer elk maand één
procesprobleem –
bijvoorbeeld
gebrekkige produc-
tieplanning, lage
productiviteit of
slechte leverper-
formance – en probeer in die maand
1 procent te verbeteren. Als je daar-
mee eenmaal aan de gang bent,
wordt dat vanzelf een paar procent
meer. Na 12 maanden zal je bedrijf
dan veel concurrerender zijn.’
Het boek is op ‘ouderwets’ papier
uitgebracht, maar benadrukte Van
Harten: ‘Mijn emailadres staat erin.
Lees het en stuur me je feedback. Na
een maand kan er dan al een geüp-
datete digitale versie gepubliceerd
worden.’ Het boek is nu in het Duits

gepubliceerd en nog niet in het
Nederlands. Daarmee wil Van Har-
ten niet zeggen dat de Nederlandse
industrie geen digitalisering- en inte-
gratiestappen meer te zetten heeft.
‘Als dit boek een succes wordt, kom
ik eerst met een Engelstalige versie,
daarna met een Nederlandse.’ Daar-
op vooruitlopend gaat de Smart
Industry-organisatie binnenkort met
een groep van Nederlandse onder-
nemers de ‘12% Challenge’ aan.
www.datenstecker.com

Peter van Harten. Foto: Com-magz


